= ZEUS

ERP & POS

MODULO
TABLEROS

GUIA DE TABLEROS Bl

INICIO Indicadores Indicadores Indicadores
Pagina 2 de VENTAS de COMPRAS de CLIENTES
Pagina 4 Pagina 6 Pagina 8
Indicadores de Indicadores Indicadores Configuracion
| PROVEEDORES de STOCK de FONDOS de SEGURIDAD
Pagina 10 Pagina 12 Pagina 13 Pagina 15




= ZEUS

ERP & POS

MODULO
TABLEROS

Guia de Tableros Bl

, O D e

El Modulo de Tableros ha sido disenado para brindar una visiéon estratégica
del negocio a través de indicadores clave de gestion.

Este instructivo tiene como objetivo explicar de manera clara y practica cada
uno de los indicadores disponibles en los distintos mddulos, permitiendo
comprender qué mide cada dato, cémo interpretarlo y como utilizarlo para
la toma de decisiones.

Los tableros transforman la informacién operativa diaria en datos visuales,
comparables y accionables.

La seccion Inicio Funciona como un resumen ejecutivo del sistema. Relne
en una sola pantalla los principales indicadores de los distintos médulos
(Ventas, Compras, Clientes y Proveedores), permitiendo al usuario
obtener una vision integral del estado actual de la empresa sin necesidad
de navegar por cada médulo individualmente.




C Indicadores )

/9
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Evolucidn Mensual de Ventas

Este grafico de barras permite visualizar
el importe ($) de ventas mes a mes,
facilitando la identificacion de tendencias,
comparaciones entre diferentes periodos
y analizar la estacionalidad.

Saldo Total Clientes

)

Este indicador clave de rendimiento (KPI)
muestra el importe ($) de ventas del mes
corriente. Permite medir el desempefo
mensual en tiempo real.

Ventas Totales Mes Actual

0%

Este indicador clave de rendimiento (KPI) muestra el
importe ($) a cobrar a clientes. Permite controlar el nivel
de cuentas por cobrar, evaluar exposicién financiera y
detectar la necesidad de gestién de cobranzas.

S
L =
Deuda Total a Proveedores

Este indicador clave de rendimiento
(KP1) muestra el importe ($) a pagar a
proveedores. Permite gestionar
compromisos financieros, planificar
pagos y mantener equilibrio entre
ingresos y egresos.

. -
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Este grafico de barras permite visualizar
el importe ($) de compras mes a mes,
facilitando la identificacion de tendencias
y comparaciones entre diferentes
periodos. Permite visualizar variaciones y
detectar picos o caidas

en el abastecimiento.

Compras Mensuales

[ Filtros disponibles )

Empresa
B Seleccién de razén social.

&8  Sucursal

= 88 Analisis especifico por punto
de venta.




Indicadores
de VENTAS

Los Indicadores de Ventas permiten visualizar rapidamente el
desempeno comercial del negocio, detectar tendencias y analizar
resultados por periodo, sucursal, categoria o producto.

Su objetivo es ayudarte a tomar decisiones comerciales con informacion

claray actualizada.

( Indicadores )

E

Ventas Totales

Este indicador clave de rendimiento
(KP1) muestra el importe ($) de ventas
en el periodo seleccionado. Incluye
comparaciéon con el periodo anterior.

Este indicador clave de rendimiento (KPI)
muestra el importe ($) promedio del
ticket en el periodo seleccionado. Incluye
comparacion con el periodo anterior.

Ticket Promedio

Cantidad de Operaciones

Este indicador clave de rendimiento (KPI)
muestra la cantidad de operaciones
realizadas en el periodo seleccionado.
Permite analizar el volumen de ventas.
Incluye comparacién con el periodo
anterior.

©

Este indicador clave de rendimiento (KPI)
muestra la diferencia entre los ingresos
totales por ventasy el costo de los bienes
vendidos. Permite controlar la ganancia
del negocio. Incluye comparacién con el
periodo anterior.

Margen Bruto
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Ventas por Sucursal / Vendedor

Este mapa de arbol (TreeMap) visualiza
jerarquicamente, en el periodo
seleccionado, el importe ($) vendido en
cada sucursal y vendedor. El tamano de
cada rectadngulo representa la magnitud
del valor. Compara el desempefo entre
sucursales o vendedores.

$

Ventas por Categorias

Esta tabla detallada presenta la suma
del importe vendido por productos de
distintas categorias.

il

Este grafico combinado de barras y linea
permite comparar la evolucién del
importe de ventas del ano seleccionado
(barras) y del periodo anterior (linea)
ajustado por inflacion, mostrando tanto
el valor actual como la evolucién
histérica ajustada por inflacién. Ideal
para analizar tendencias y estacionalidad.

Evoluciéon Mensual

) S 4
]

Top 5 Productos Mas Vendidos

Esta tabla presenta el top 5 de productos
mas vendidos en unidades e importe.
Ayuda a identificar productos clave.

C Filtros disponibles )

Empresa
B Seleccion de razoén social.

&8  Sucursal
2 ™ Analisis especifico por punto
de venta.

a'm'A Periodo

® Hoy

@ Ultimos 15 dias

e Ultimos 30 dias

@ Rango personalizado

( ¢Qué puedes hacer en este capitulo? )

@ |dentificar productos y categorias mas relevantes.

® Controlar rentabilidad.

® Medir crecimiento o caida de ventas.
@ Comparar periodos.

@ Analizar desempeno por sucursal. @ Detectar oportunidades comerciales.




Indicadores

de COMPRAS

$100,000.00

‘Compras por categoria do producto

Los Indicadores de Compras permiten visualizar el comportamiento de
las compras realizadas a proveedores, analizar su evolucién y controlar

el volumen y estructura del gasto.

Su objetivo es ayudarte a gestionar mejor el abastecimiento, evaluar
proveedores y optimizar la planificacién de compras.

( Indicadores )

Eo

Este indicador clave de rendimiento (KPI)
muestra el importe ($) total de compras
en el periodo seleccionado. Permite
visualizar el volumen general de inversion
en mercaderia.

Compras Totales

Este indicador clave de rendimiento (KPI)
muestra el importe ($) promedio por
factura en el periodo seleccionado.
Permite analizar tamano promedio de
cada operacion.

Valor de Factura Promedio

B0

Cantidad de Operaciones A

Este indicador clave de rendimiento (KPI)
muestra la cantidad de operaciones de
compra, realizadas en el periodo
seleccionado. Ayuda a medir frecuencia
de compras.

999
Il
Este grafico de barras permite visualizar
el importe ($) comprado mes a mes,
Facilitando la identificacion de tendencias
y comparaciones entre diferentes
periodos. Permite visualizar variaciones y

detectar picos o caidas en el
abastecimiento.

Compras Mensuales
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Compras por Categoria Compras por Sucursal

de Productos .
Este gridfico de torta muestra la

Este mapa de arbol (TreeMap) visualiza distribucion porcentual del importe ($)
jerarquicamente el importe ($) invertido invertido en compras _por sucursal,
por categoria de producto en el periodo permltlendo V|Sual|zar rapldamente la
seleccionado. El tamano de cada proporcién de cada Segmento. Facilita el
rectdngulo representa la magnitud del analisis de abastecimiento por local.

valor. Permite identificar dénde se
concentra la inversion.

k
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Facturas de los 10 Principales Proveedores

Este grafico de barras permite visualizar el importe ($)
invertido en compras a los 10 principales proveedores en
el periodo seleccionado. Permite evaluar concentracién
de compras y dependencia.

[ Filtros disponibles )

EB Empresa AAA Periodo

Seleccién de razén social. ® Hoy
°® l;ltimos 15 dias
@ Ultimos 30 dias

on Sucursal ® Rango personalizado
-r'- e e (desde / hasta)
os rw  Andlisis especifico por punto Permite analizar compras en

de venta. distintos momentos.

( ¢Qué puedes hacer en este capitulo? )

® Analizar cudnto estas comprando. ® |dentificar proveedores mas relevantes.
@ Evaluar frecuencia de compras. ® Analizar la inversién por categoria.
® Detectar aumentos o reducciones ® Comparar comportamiento entre sucursales.

en el abastecimiento. ® Optimizar planificacion y reposicién.

7 =




Indicadores
de CLIENTES

Los Indicadores de Clientes permiten analizar la evolucion,
comportamiento y estado financiero de la cartera de clientes.

Su objetivo es ayudarte a entender quiénes son tus mejores clientes,
como compran y cudl es la situacién de cuentas por cobrar, facilitando la

gestion comercial y financiera.

( Indicadores )

e%e
o/ Ve
a a

Cantidad de Clientes

Este indicador clave de rendimiento (KPI)
muestra la cantidad de clientes en el
periodo seleccionado. Permite medir
crecimiento o estabilidad de la cartera.

[$)
¢
.M

Promedio por Cliente

Este indicador clave de rendimiento (KPI)
muestra el importe ($) promedio
facturado por cliente en el periodo
seleccionado. Permite evaluar el valor
comercial de la cartera. Incluye el valor
total fFacturado.

@
) |
Compras por Cliente

Este indicador clave de rendimiento (KPI)
muestra la cantidad de compras
realizadas por cliente en el periodo
seleccionado. Ayuda a analizar frecuencia
de compra. Incluye cantidad de tickets
promedio por cliente.

ull

Evolucién Mensual

Este gréfico de barras permite visualizar la
cantidad de clientes nuevos y recurrentes
mes a mes, facilitando la identificacion de
tendencias 'y comparaciones entre
diferentes periodos. Permite analizar
crecimiento, estabilidad o caida en la
actividad de clientes.




Po
Cuentas por Cobrar por Clientes

Esta tabla presenta el importe ($) adeudado
por cliente. Permite identificar deuda
individual y gestionar cobranzas.

Este grafico de torta muestra la distribuciéon
porcentual de clientes segmentada por ramo
(rubro), permitiendo visualizar rdpidamente
la proporcion de cada segmento. Permite
analizar la concentracién por ramo.

Clientes por Ramo

all=
Top Mejores Clientes

Este listado ordenado muestra el ranking de
clientes por el importe, facilitando la
identificacién de los elementos principales.
Ayuda a identificar clientes estratégicos.

ey
Distribucion de Deuda

Este grafico de torta muestra la distribucién
porcentual del importe ($) a cobrar segln su
estado, permitiendo visualizar rapidamente
la proporcién de cada segmento. Facilita el
andlisis de riesgo financiero.

=

Saldo Pendiente sobre Deuda Total

Este indicador tipo velocimetro indica la deuda pendiente al
momento sobre los importes originales de estas deudas,
proporcionando una visualizaciéon intuitiva del desempefo
actual. Permite evaluar exposicion financiera y necesidad de

gestion de cobranzas.

( Filtros disponibles )

Empresa
B Seleccion de razoén social.

&8  Sucursal
2 ™ Analisis especifico por punto
de venta.

a'm'A Periodo

® Hoy

@ Ultimos 15 dias

@ Ultimos 30 dias

@ Rango personalizado

( :{Qué puedes hacer en este capitulo? )

@ Medir crecimiento de la cartera. @ Controlar cuentas por cobrar.

@ |dentificar clientes estratégicos. ® Evaluar nivel de riesgo financiero.
® Detectar concentracién por rubro. @ Optimizar gestion comercial y cobranzas.

® Analizar frecuencia y volumen de compra.

9




Indicadores de

PROVEEDORES

s

Los Indicadores de Proveedores permiten analizar el comportamiento
de compra por proveedor, controlar cuentas por pagar y evaluar la

relacion comercial con cada uno.

Su objetivo es ayudarte a optimizar la gestién de abastecimiento,
controlar deuda y mejorar la planificacion financiera.

( Indicadores )

L]

Compras Totales ee

Este indicador clave de rendimiento
(KPI) muestra el importe ($) total de
compras en el periodo seleccionado
Permite visualizar el volumen general
de compras a proveedores.

B0

Cantidad de Operaciones A

Este indicador clave de rendimiento
(KP1) muestra la cantidad de operaciones
realizadas en el periodo seleccionado.

4 R
&
Deuda Total

Este indicador clave de rendimiento (KPI)
muestra el importe ($) total adeudado a
los proveedores. Permite controlar
obligaciones financieras.

Cantidad de Proovedores

Este indicador clave de rendimiento (KPI)
muestra la cantidad de proveedores
utilizados en el periodo seleccionado.
Ayuda a medir diversificacion o
concentracion.

Compras por Proveedor %

Este indicador clave de rendimiento (KPI)
muestra la cantidad de operaciones
promedio realizadas con cada proveedor.

Compras Realizadas

Este grafico de linea ilustra la evolucién
temporal del importe ($) invertido en
compras a proveedores mes a mes,
destacando tendencias y patrones a lo
largo del tiempo. Permite detectar picos,
caidas o cambios en el abastecimiento.

9




Cuentas por Pagar a Proveedor

Esta tabla detallada presenta el listado
de cuentas a pagar a cada proveedor.

Facilita la gestion de pagos.

Distribuciéon de Deuda

Este grdfico de

H

Lista de Productos Adquiridos

Esta tabla detallada presenta el listado
de productos adquiridos en el periodo
seleccionado. Permite analizar volumen
de compra por producto.

9

ey

la distribucién

porcentual de la deuda a proveedores segmentada por
plazos de pago, permitiendo visualizar rdpidamente la
proporcion de cada segmento. Permite identificar

concentracion de pasivos.

[ Filtros disponibles )

Empresa
B Seleccién de razén social.

A\m'A Periodo

® Hoy
o l)ltimos 15 dias
@ Ultimos 30 dias

@ Rango personalizado

(desde / hasta)

=
o4

Sucursal

Analisis especifico por punto
de venta.

Selector Adicional

Permite segmentar por
proveedor especifico cuando
se requiera un analisis puntual.

C ¢Qué puedes hacer en este capitulo? )

@ Analizar el volumen de compras.
@ Evaluar concentracién por proveedor.
@ Controlar cuentas por pagar.

@ Detectar la dependencia de

proveedores.

@ Analizar la evolucién del abastecimiento.
@ Optimizar planificacion financiera.

@ Mejorar negociaciéon con proveedores.




Indicadores
de STOCK

Los Indicadores de Stock permiten analizar el estado del inventario, su
rotaciény el valor invertido en mercaderia.

Su objetivo es ayudarte a optimizar niveles de stock, evitar quiebres o
sobrestock y mejorar la rentabilidad del inventario.

( Indicadores )

ull

Evolucion Mensual

Este grafico de barras permite visualizar
el valor ($) del inventario a precio de
costo y venta mes a mes, facilitando la
identificacion de tendencias y
comparaciones entre diferentes periodos.

F
'8
Indice de Rotacidon de Inventario

Este indicador tipo velocimetro muestra
la cantidad de veces que la empresa
vende y repone sus existencias en el
periodo seleccionado, proporcionando
una visualizacion intuitiva del
desempeno actual. Permite evaluar si el
stock se mueve con eficiencia o si hay
mercaderia inmovilizada.

Esta tabla detallada presenta las
existencias de productos por estado.
Detalle por producto con: Cédigo / Stock
/ Comprometido / Encargado / Vendido.
Permite visualizar disponibilidad real y
movimientos del inventario.

Tabla de Productos

g

Valor de Inventario por
Categoria de Producto

Este gridfico de torta muestra la
distribucion porcentual de valor del
inventario actual a precio de compra,
segmentada por categoria de productos.
Permite identificar ~ dénde estd
concentrada la inversién en inventario.



C Filtros disponibles )

Empresa
B Seleccion de razén social.

Los Indicadores de Fondos permiten visualizar y controlar los ingresos
pendientes y disponibles de la empresa, facilitando la planificacion

Sucursal

Andlisis especifico por punto
de venta.

a‘A8'A Periodo

@ Hoy

e Ultimos 15 dias

e Ultimos 30 dias

@ Rango personalizado
(desde / hasta)

C ¢Qué puedes hacer en este capitulo? )

® Controlar niveles de stock.

@ Detectar productos con baja rotacion.

@ |dentificar sobrestock o riesgo de quiebre.

@ Evaluar inversion en inventario por categoria.

® Mejorar la planificacion de reposicién.

Indicadores

de FONDOS

financiera y el seguimiento del flujo de dinero.

Su finalidad es brindar una vision clara sobre:

Medios de cobro
Cheques pendientes
Cupones a liquidar
Deuda de clientes
Proyeccién de ingresos



( Indicadores )

ull

Este grafico de barras permite visualizar la
variacién de fondos mes a mes segmentada
por instrumento (Efectivo, cheques, cuenta
corriente, cupones), facilitando la
identificacion de tendencias y
comparaciones entre diferentes periodos.

Evolucion Mensual

¥
Cupones a Liquidar °°
Este indicador clave de rendimiento (KPI)
muestra el importe ($) a liquidar en cupones.
Permite controlar ventas con tarjeta adn no
acreditadas. Incluye cantidad de cupones.

'/

=

Cheques Corrientes (30, 60,
90 y + dias)

Este grafico de torta muestra la distribuciéon
porcentual de la composicion de cheques
corrientes segmentada por periodo. Permite
planificar vencimientos y flujo de caja.

Este indicador clave de rendimiento (KPI)
muestra el importe ($) por cobrar en
cheques. Permite conocer ingresos futuros
comprometidos. Incluye cantidad de cheques

Cheques por Cobrar

&0
Deuda Total e

Este indicador clave de rendimiento (KPI)
muestra el importe ($) de deuda total. Permite
evaluar exposicién crediticia y gestionar
cobranzas. Incluye cantidad de clientes.

7
Cupones a Liquidar por Tarjeta

Este grafico de torta muestra la distribucion
porcentual de cupones a liquidar segmentada
por tarjeta. Permite analizar concentracion
por medio de pago.

.

Cheques a Cobrar por Banco

Este grafico de torta muestra la distribucién porcentual de
cheques a cobrar por banco. Permite evaluar riesgo y

organizacion financiera.

(" Filtros disponibles )

Empresa
B Seleccién de razén social.

&8  Sucursal

@ &®  Analisis especifico por punto
de venta.

( :{Qué puedes hacer en este capitulo? )

® Proyectaringresos.

® Controlar fondos disponibles
14 y pendientes.

® Supervisar deuda de clientes.

® Tomar decisiones financieras con
informacién actualizada. 9




Configuracion
de SEGURIDAD

La funcionalidad permite:
® Definir qué usuarios pueden ver
el Modulo de Tableros.
e Elegir qué tipos de Tableros
puede ver cada usuario (Ventas,
Compras, Stock, etc.).

De esta manera:
e Aporta mayor seguridad en la
informacion.

e Se protegen los datos sensibles

del negocio.
® Accesos alineados con cada rol.

Requisitos Previos

@ . [ 4

{4 L J
Lo N ©
Para usar esta funcionalidad, la empresa debe contar con € a
al menos un usuario administrador en ZEUS que pueda: &
@ Configurar la seguridad.

® Definir qué tableros puede ver cada usuario.

Seguridad de Tableros
En ZEUS ERP & POS, la seguridad del Médulo de Tableros se gestiona en dos niveles:

1. Permiso General “Tableros”:
@ Habilitado: el usuario visualiza la opcion Tableros en el sistema.
@ Oculto o Deshabilitado: el usuario no visualiza ni puede acceder a Tableros.

2. Permisos por “Tipo de Tablero”:
Dentro de la opcion Tableros, existen permisos individuales para cada tipo:

Cada tipo puede estar en dos estados:
@ Habilitado: el usuario puede visualizar ese tablero.
@ Oculto: el usuario no puede visualizar ese tablero.



Comportamiento por Defecto
Al actualizar a las versiones que incluyen esta funcionalidad:

Opcion General “Tableros”:
@ Se encuentra Habilitada por defecto.
@ Permite acceder al médulo si al menos un tipo de Tablero esta habilitado.

Tipos de Tableros:
® Se crean como Ocultos para todos los usuarios.

Usuarios con Atributo Administrador:
@ Cuentan con todos los permisos habilitados.
@ Visualizan todos los tipos de Tableros sin configuracién adicional.

Configuracion de Permisos para Visualizacion y Acceso
Esta seccion estd orientada al administrador de ZEUS ERP & POS.

1. Habilitar la opcion general “Tableros™:

A. Ingresar con un usuario Administrador.

B. Acceder al Médulo Seguridad.

C. Buscar la opcién Tableros en la configuracién del usuario o perfil.

D. Verificar que esté en estado Habilitado para quienes deban acceder.

Si la opcién general estd deshabilitada, el usuario no visualizard Tableros aunque tenga
permisos internos configurados.

2. Configurar los tipos de tableros:
En la seccion Tableros se pueden definir los siguientes accesos:

@ O D @ T €D €

Para cada usuario o perfil se debe establecer:
@ Habilitado: permite visualizar el tablero.
@ Oculto: impide su visualizacién.

3. Aplicacion de Cambios en la Seguridad:

Al guardar modificaciones en los permisos dentro de la opcion Tableros, los cambios
siempre quedaran registrados en el sistema. Sin embargo, su aplicacién puede darse de
dos maneras:

Aplicacion Inmediata:
Si el usuario no ha realizado recientemente una actualizacién de acceso a Tableros, los
nuevos permisos se aplicardn en el momento.

En este caso, al ingresar nuevamente, visualizard los accesos actualizados.




Aplicacion Diferida:

Si el usuario ya actualizé su acceso a Tableros en las Gltimas horas, el sistema podra
indicar que los permisos se renovaradn mas adelante.

En ese caso, se mostrara el mensaje:
“Los permisos de acceso a los tableros se renovaran en HH:MM”

Hasta que se cumpla ese plazo, el usuario continuard visualizando la configuracién
anterior. Una vez alcanzado el tiempo indicado, los nuevos permisos se aplicaran
automdticamente al volver a ingresar a Tableros.

Acceso a los Tableros
Existen dos formas de ingresar a los Tableros:

1. Acceder desde el celular mediante cédigo QR
A. Abrir la pantalla donde se visualiza el c6digo QR.

B. Escanear el cédigo desde el celular.
C. El navegador abrird el tablero correspondiente.

2. Abrir Tableros en desktop en una nueva pestaia
A. Ingresar con usuario y contrasena.

B. Acceder a la opcion Tableros desde el mend principal.
C. Seleccionar “Abrir Panel”.

Se visualizardn Unicamente los tableros habilitados para ese usuario.

Te invitamos a probar esta nueva forma de
acceder a informacion estratégica, para tomar
decisiones inteligentes basadas en datos.




